Opdag nye innovationsmuligheder og fa styr pa virksomhedens

forretningsmodel. En forretr .
beskrivzr'?'ngsmodel
Succes’en bag Nintendo Wii kom fra at definere en helt ny gruppe '
kunder. I stedet for at selge til den traditionelle kundegruppe af Hvordan en Organisati
primert unge, har de solgt til en meget bredere gruppe af Skaber, levergr vaerdi o
befolkningen. Samt hvordan den tjgne
Penge pa dette,

Den danske iverksattervirksomhed 23video skylder ikke deres
succes en banebrydende teknologi. Den skyldes, at de fandt et hul
1 markedet inden for videodistribution for virksomheder og )

S

wvaerksatte en forretningsmodel, der er til glede for bade dem og
kunderne.

I dag skyldes de fleste succesrige innovationer ikke ny teknologi; men nytenkning  forhold til at
producere, distribuere eller levere produktet. Det geaelder bade store virksomheder, som Nintendo, og
mindre danske virksomheder.

Et fokuseret blik pa forretningsmodellen kan give klarhed og styrke muligheden for succes.
Derudover kan det abne blikket for hidtil usete muligheder, der kan differentiere en virksomhed
dramatisk fra konkurrenterne.

Vi arbejder med forretningsmodel-kanvaset, der giver en visuel og intuitiv indsigt 1
forretningsmodeller.

Metoden er udviklet pa baggrund af Alexander Osterwalders PHD-afhandling om emnet og et
internationalt samarbejde med over 400 fagpersoner.

Resultatet er en metode, der er blevet populer bade hos mindre iverksattere og store virksomheder
som Telenor, Deloitte og Eriksson.
(For mere information: Se business model generation)

— Efter forlobet vil du som iverksatter have et bedre overblik over din
nuverende forretningsmodel og dine innovationsmuligheder.

Du vil ligeledes have vaerktojer og kompetencer, der gor det muligt for
dig lebende at revurdere forretningsmodellen i forhold til

forandringer 1 omverdenen.




Workshop —

Ilobet af” en 8 timers workshop vil I fa indblik i forretningsmodel-
innovation og fa illustreret succesrige eksempler. Derefter vil vi
beskrive og innovere pa jeres egen forretningsmodel, samtidig med,
at I opbygger forstaelse for veaerktojet, hvilket sikrer, at I selv kan
arbejde videre med forretningsmodellen efter behov.

Opfolgende moder

Pa to opfelgende telefonmeder vil I modtage sparring pa
implementering og andre udfordringer, der ligger 1 forlengelse af
workshoppen.

Materialer

Inkluderet 1 prisen er alle materialer der er brug for under forlobet. Efter workshoppen vil 1
yderligere fa bogen “Business Model Generation” samt tilgang til en vidensbank inden for omradet.
Den inkluderer praktiske verktojer og case-studies, der hjelper en evt. videre proces

Virksomheder, der er baseret 1 region Midtjylland, har mulighed for at modtage stotte til
konsulenthjelp. Det er forholdsvist enkelt at fa tilgang til denne stotte. Det er muligt leese mere pa
Vaxksthus Midtjylland, eller I kan kontakte det lokale erhvervsrad.

For virksomheder, der er startet inden for de sidste 6 maneder, drejer det sig om 85 % af udgifterne
op til Kr. 20.000,-

“Peters Workshop o Prisen for ivaerksettermodulet er Kr. 19.500,-
forretningsmodie) Den inkluderer konsulentlon og alle nedvendige materialer.
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